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ISRAELE CHIUDE IL CONSOLATO BRITANNICO

Uk e 11 Paesi: embargo
ai coloni in Cisgiordania
«E pulizia etnica»

Nicol Degli Innocenti —a pag. 12
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IL PREMIER NEGA: MENZOGNA TOTALE

«Netanyahu avvisato
dagli Emirati pochi giorni
prima del 7 ottobre»

Rosalba Reggio —apag. 12

Cedole globali,

Mercati

Per il 2026 Capital Group
prevede un rialzo del 6%
dei dividendi guidato dall’Al

Vabene anche I'Italia
con un secondo trimestre
da primato a 23,7 miliardi

11 boom dell’intelligenza artificiale
contagiaidividendi. Dopo aver favo-
ritolacorsadelle valutazioniaziona-
rie, il fenomeno Al fa crescere anche
lecedole. 112026 sara infatti quasi cer-
tamente un nuovo anno darecord per
idividendicheleaziende quotate nel
mondo pagheranno ai propri soci:
ben 2.230 miliardididollarisecondo
leultime proiezioni di Capital Group,
30 miliardi oltre la stima passata e il
6% in piurispettoal2025. Beneanche
I'Italia, con unsecondo trimestrere-
cord a quota 23,7 miliardi di dollari.

Maximilian Cellino —apag. 3

BANCHE E REGOLE

UniCredit incassa

il vialibera Bce
sulle partecipazioni
assicurative:
rafforzato

il patrimonio

LucaDavi —apag. 24

Accise, unmaltra proroga dei tagli
Aiuti mirati al via da ottobre

Conti pubblici

Giorgetti rilancia la flat tax
per gli aumenti
di stipendio ai giovani

Inarrivol’ennesima proroga del
taglio alle accise sul gasolio.
L’idea e quella di un percorso in
duetappe, che passadaunanuo-
vaprorogadiunadecina di giorni
dello sconto attuale sul gasolio da
17 centesimi al litro in scadenza
domaniamezzanotte per sfocia-
re poi in un nuovo meccanismo
di aiuti selettivi trimestrale, per
coprire ottobre, novembre e di-
cembre. Intanto Giorgetti rilan-
cialapropostadella flat tax sugli
aumenti salariali ai giovani.
Gagliardi, Pace, Trovati
—alle pagine 8-11

A Buenos Aires. L'incontro alla Casa Rosada, da sinistra: Emanuele Orsini,

Giuseppe Valditara, Javier Milei, Antonio Tajani, Pablo Quirno e Fabrizio Nicoletti

LA MISSIONE IN ARGENTINA E BRASILE
Orsini: il mondo ¢ cambiato,
all'industria servono nuove alleanze

Nicoletta Picchio —a pag. 6

corsa da 2.230 miliardi
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Ricchezza ereditaria. Roma (nella foto una vista dall’alto con il Pantheon)
e Milano guidano la classifica del patrimonio immobiliare degli over 70

5,4 milion

LE SOGLIE

Regime europeo per gli appalti
sopra 5,4 milioni per i lavori e sopra
216mila euro per servizi e forniture;
regime italiano per gli appalti sotto
soglia (affidamento diretto per
lavori fino a 150mila euro)

NUOVE REGOLE UE
Svolta appalti:
meno Spazio
per le imprese
extra europee

Landolfi e Latour —apag. 2
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PANORAMA

IL TAVOLO SULLA CRISI

Ex Ilva, sospesi

i licenziamenti

11 Governo apre
a quota pubblica

Il governo, nell’incontro conle
associazioni datoriali sull’ex Ilva,
ha chiesto di sospendereilicen-
ziamenti fino alla decisione della
Corte d’Appello di Milano.I
rappresentanti delle aziende
hanno accolto I'appello sospen-
dendole procedure. Tensioni
conisindacatial tavolo. Il gover-
noapre a una quota pubblica
nell’azienda. —apagina19

SALE ANCHE L'IMPORT
L’export cinese vola
ad agosto al traino del tech

Ad agosto le esportazioni
cinesi sono cresciute piu del
previsto (+25%), trainate da hi-
tech e intelligenza artificiale.
Vola anche I'import (+28,2%).
—apagina s

ALLEANZE BALLERINE
MELONI,
VANNACCI

E IL TANGO
ELETTORALE

di Roberto D’Alimonte
—a pagina 18

TELEFONATA CON TRUMP

Putin: «Nessun piano
di attacco all’Europa»

La Russia «non ha alcun piano
aggressivo contro ’Europa».
Cosi Vladimir Putin in una
telefonata con Donald Trump,
ma il presidente russo non
cede sulla guerra. —apaginai4

HIGH TECH

Lutech, alleanza con IonQ
nel quantum computing

Accordo fra Lutech (azienda
italiana leader nelle tecnologie
digitali) e IonQ Italia, controllata
dellasocieta UsalonQ,leader
globale nelle tecnologie
quantistiche. —a pagina 20
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ETICA DI FRONTIERA

SE IL VOTO

SUI COMPITI
NON ANTICIPA
PIU LESAME

di Paolo Benanti —a pagina 16
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Imprese & Territori

FOTOVOLTAICO: GREENIT AVVIA
DUE NUOVI IMPIANTI IN ITALIA
GreenlT, joint venture partecipata
da Plenitude (51%) e Cdp Equity
(49%), ha annunciato ieri I'avvio

della produzione di due parchi
fotovoltaici costruiti e messiin o
esercizio dalle societa in Italia,
situati in Piemonte, nelle province
di Vercelli e Alessandria.

<

VISMARA E FEDERLEGNOARREDO

Il consiglio generale di Fla ha designa-
to Elia Vismara alla presidenza della
Federazione per il 2026-2030. A fine
ottobre I'elezione in assemblea.

Lutech, alleanza con IonQ
per il quantum nelle aziende

High Tech

Accordo di 24 mesi: il gruppo
come cerniera tra tecnologie
del big Usa e imprese e Pa

Dalla cybersecurity ai sensori:
obiettivo trasformare i test
inapplicazioni su larga scala

Andrea Biondi

Accelerarel’adozione industriale del
quantum computing, dellasicurezza
quantistica, del quantum networking
edel quantum sensing in Italia e nei
principali mercati europei. E miran-
doaquestiobiettivi che nascel’accor-
dofraLutech —aziendaitalianachee
fraileader nelle tecnologie digitalie
nellintelligenza artificiale — e IonQ
Italia, la controllata italiana della
multinazionale statunitense IonQ,
quotataal Nyse eleader globale nelle
tecnologie quantistiche.
Ilgruppoitaliano del digitale guida-
to dal ceo Giuseppe Di Franco, con
6mila professionisti e un miliardo di
eurodivolume d’affari, hasiglatoconla
controllataitaliana dellamultinaziona-
leamericana un accordo di 24 mesi.
La parola chiave e integrazione.
IonQ porta le tecnologie di frontiera,
Lutech il pezzo che spesso decide se
un’innovazione resta nei laboratori o
diventa investimento industriale: co-
noscenza dei settori, system integra-
tion, cybersecurity, cloud, intelligenza
artificiale, high performance compu-
ting. L’obiettivo € accompagnare im-
preseePubblicheamministrazioni dal-
la“quantum readiness” alla scelta dei
casi d’uso; dai proof of concept ai pro-
getti pilota, fino a soluzioni scalabili.
«llquantumstaentrandonellafase
in cuiladisponibilita tecnologicadeve
diventare capacitaindustriale e valore
tangibile perle organizzazioni», dice

Giuseppe DiFranco, cheaggiunge: «La
collaborazione con IonQ Italia con-
sente a Lutech di accompagnare im-
prese e istituzioni lungo un percorso
progressivo, dallaquantumreadiness
allasperimentazione finoall’adozione
sulargascala, nonsolomantenendoin
Italiale competenze diintegrazione, la
responsabilita progettuale ele capaci-
tadiesecuzione, maportandonel Pae-
se anchela creazione e lo sviluppo di
applicazioni quantistiche».

E quichel’intesaassume unsigni-
ficato piu largo del classico accordo
commerciale. Lutech sicandidaafare
da piattaforma industriale italiana
per tecnologie che hanno ancora bi-
sognodiesseretradotte dallinguag-
gio della ricerca a quello dei budget,
dei sistemi informativi e della conti-
nuita operativa. Il puntonon e soltan-
tousare computer quantistici, maco-
struire architetture ibride nelle quali
quantum, Al e cloud convivano conle
infrastrutture esistenti.

I campi di applicazione sono i pitt
vari:finanza e assicurazioni, energia,
telecomunicazioni, manifattura, far-
maceutica, trasporti,aerospazio e di-
fesa, Pa e infrastrutture critiche. Dal-
I'ottimizzazione dei sistemi logistici
allagestionedelleretienergetiche, fi-
no all’analisi avanzata del rischio. La
sfida e capire dove il quantum possa
davvero offrire un vantaggio e doveil
calcolo classico continuiabastare. Una
selezione, quest’ultima, che ¢ a sua
voltanecessaria per evitare chelanuo-

GIUSEPPE
DI FRANCO
Ceo Lutech

MARCO
PISTOIA
Ceo

lonQ Italia

vacorsatecnologicadiventi unacolle-
zione di progetti dimostrativi.

Laltrofronte elasicurezza.L’accor-
docomprende crittografia quantistica,
post-quantum cryptography e archi-
tetture quantum-safe. Per imprese e
istituzioni significa misurare oggi
I’esposizione a rischi, pianificando la
migrazione di dati e comunicazioni
sensibili. Infine sul “quantum sen-
sing”, ’ambito quindi dei sensori che
sfruttano la quantistica, il raggio
d’azione comprende orologi atomici,
gravitometri, magnetometri, sistemi
dinavigazioneindipendentidal Gpse
applicazioni medicali non invasive.

PerlonQlapartnershipapreunca-
naleversoItaliaed Europaattraverso
una partnership con un system inte-
gratorradicatonelleimprese e nella Pa.
Per Lutech, dal canto suo, I'intesa offre
lapossibilitadisalireungradinonella
catenadel valore, passando dall'inte-
grazione delle tecnologie digitalima-
turealla costruzione dicompetenze, al
massimolivello diinnovazione,suuna
piattaforma. Einfondo eancheil senso
dellasovranitatecnologicaaperta:non
autarchia, ma capacitadiscegliere, in-
tegrare, proteggere e governare tecno-
logie globali mantenendoinItalia re-
sponsabilita e competenze.

Marco Pistoia, ceodilonQItalia, al-
za l’asticella: «La nostra ambizione
non esemplicemente portareinItalia
tecnologie quantistiche sviluppate ne-
gli Stati Uniti, ma costruirleinItalia,in-
sieme alleimprese, ai centri diricerca
eallaPubblicaamministrazione, cre-
ando competenze, proprieta intellet-
tuale, applicazionie valoreindustriale
nelnostro Paese». Eaggiunge: «Lano-
stravisione e fare dell'Ttaliaun secondo
grande polodiinnovazione perIonQ,
creando un asse tecnologico italo-
americano capace di contribuire allo
sviluppo della prossima generazione
di soluzioni quantistiche.»

Le attivita partiranno da Italia,
San Marino, Vaticano, Spagna, Por-
togallo, Svizzera, Germania, Francia
e Regno Unito.
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«Ferretti punta sugli asset Tisg
e accelera sui mercati dell’Asia»

Nautica

Il ceo Stassi Anastassov
ha presentato a Cannes
le strategie di rilancio

Raoul de Forcade

«Non c’e un cliente difficile enon c’e
un contesto macroeconomico diffici-
le: ¢’e solo un cattivo venditore o un
buon venditore». Stassi Anastassov,
ceodel gruppo Ferretti, risponde co-
si, con una battuta, a chi gli chiede co-
me vede il futuro del mercato degli
yacht, anche allaluce delle crisiinter-
nazionali che stanno modificandola
geopolitica globale. Poi aggiunge:
«C’e abbastanza business perché il
migliore vinca e continuia crescere e
aprendere quote di mercato». Enon
nasconde che Ferrettiintende essere
ilmigliore e puntaaraggiungere cir-
cail 60%, o piu, degli ordini dell’anno
nauticoin corso, conisalonitraset-
tembre e novembre.

Tutto questo nonostanteirisultati
semestrali 2026 dell’azienda abbia-
mo segnato un calo generalizzato e
I’azienda abbia aggiornato su base
prudenziale la guidance 2026.

Non sono, peraltro, solo le quote
dimercato, ma anche glim&a, ainte-
ressare ilmanager, visto che confer-
ma quanto emerso nei mesi scorsi:
«Stiamo valutando con molta atten-
zione», afferma, ’occasione offerta
daunapossibileacquisizione di The
italian sea group. In merito alla pre-

Nuovi modelli. Anteprime mondiali a Cannes di Ferretti: il Riva 96’ Argo Super

sentazione della manifestazione di
interesse, Anastassovnon sisbotto-
nacompletamente: «Non posso dire
cosaabbiamo presentato o non pre-
sentato. Ma credo non sia un segreto,
enonho problemi a dirlo, che stiamo
valutando molto seriamente I'oppor-
tunita», rappresentata da Tisg.
Quanto al mercato, il ceoricorda
che e appenainiziata «la stagione piti
importante perle barche, che sicon-
centra tipicamente in settembre, a
partire dall’anteprima privata (alle-
stita, nei giorni scorsi, a Montecarlo
periclienti, ndr), seguita dal Cannes
yachting festival (appena iniziato,
ndr), poidalboatshow diMonacoe,

STASSI

- ANASTASSOV

——— Global chief

B Yo, executive officer

KN

b W= di Ferretti group
>

infine, dal Salone nautico di Genova.
E alla kermesse di Cannes, apertasi
ieri, Ferretti presenta quattro modelli
in anteprima mondiale, per i brand
Riva, Costum line e Itama.
Anastassov evidenziaanche cheil
3novembre, dopo aver presenziatoal
Fort Lauderdale boat show, partira
per Hong Kong, per prendere parte a
un evento, in cui presenteral’azienda,
«organizzato - spiega - dai nostri
agenti e broker, molti dei qualisono di
societa indipendenti. Saranno pre-
sentianche brokerinternazionaliche
operano in Asia. Prevediamo che, in
questa stagione, raggiungeremo circa
il 60%, o piu, degli ordini (dell’anno
nautico 2026-2027, ndr). Mabisogna
ricordare che gli ordini comprendono
tutto: dalle consegne dirette, cioe
quelle che possono essereimmediata-
mente contabilizzate, fino al riempi-
mento del backlog (il portafoglio con
le barche ancora da produrre, ndr)».
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Dexelance,

le acquisizioni
trainano i conti
del semestre

Aerospazio, Poggipolini
rileva la californiana
Saturn Fasteners

Design

M&A

Rallental’area arredo,
segnali di recupero nella
seconda meta dell’anno

Seconda operazione negli
Usa per il gruppo bolognese
specializzato in fissaggi

Giovanna Mancini

Laprimaparte del’anno hasmen-
tito tutte le previsioni, nel bene e
nelmale:laguerrainIranhadifat-
tobloccato il mercato del retail in
Medio Oriente,I’area da cui Dexe-
lence (uno dei principali gruppidi
design dialtagamma)siattendeva
la crescita piu dinamica e che
avrebbe dovuto compensarelade-
bolezza dell’Europa e I'effetto dei
dazi sul mercato americano. Pro-
priodall’Europa e dagli Stati Uniti
¢ arrivata invece qualche buona
notizia, conlaripresa di Franciae
Regno Unito eilbuonandamento
degli Usastessi, che per Dexelance
sonoil principale mercato estero.
Anche la Cina. altro mercato im-
portante per il gruppo, € stabile.

Non e bastato, tuttavia, a com-
pensarele difficolta diun mercato
«severo», come lo definisce An-
drea Sasso, ceo del gruppo che
comprende13aziendeei6brand -
operanti nei settori dell’arreda-
mento, dell’illuminazione, delle
cucine e delluxury contract —eche
hachiusoil2025 con 370 milioni di
euro diricavi.

Nel primo semestreil gruppoha
infatti registrato 182,6 milioni di
fatturato, con una crescita del
17,9% rispetto al primo semestre
2025 grazie al consolidamento di
Mohd, societa acquisita lo scorso
autunno, chehaaumentatoleven-
ditedel 16% circa. Ma se si conside-
ranoiricavi organici,a parita dipe-
rimetro, Dexelance chiudeil seme-
stre in calo dell’8,9%, a causa so-
prattutto della flessione della
divisionearredamento, pit1 colpita
dalgenerale calodelretailalivello
globale, spiega Sasso, precisando
che le aziende del gruppo hanno
comunqueraggiunto risultati mi-
glioririspetto alle medie disettore.

«Imercatinon cistannoaiutan-
do», ammette il ceo, precisando
cheirisultati sono sotto le attese,
come per tutto il comparto indu-
striale dell’arredamento. Tuttavia,
siintravvedonoalcunisegnaliin-
coraggianti: «Nelsecondo trime-
streabbiamo registrato un miglio-
ramentorispetto al primo, conun
calo contenuto dal -11% dei primi
tremesial -6% del periodo aprile-
giugno. Ealuglio eagosto c’é stato
un una lieve incremento», dice
Sasso. L'illuminazionetiene,le cu-
cine crescono e anchele duesocie-
tadelluxury contract (penalizzate
nei primi sei mesi da una diversa
stagionalita rispettoal 2025) han-
no un buon portafoglio di ordini
perlaseconda meta dell’anno.

Per questo, le previsioni del
gruppo sono di tenuta: «Grazie al
consolidamento di Mohd, do-
vremmo chiuderel’anno sulivelli
stabilirispettoal 2025 — diceil ceo
—elaspintadegli ordini potrebbe
anche portarciachiudere conrica-
viincrescita, fraiz73ei3z8omilio-
nidieuro». Inoltre’Ebitda (che nei
primi sei mesi e stato di 13,7 milioni
dieuro, conun’incidenzadel7,5%
suiricavi) dovrebbe tornareadop-
piacifra, attorno al 10%.

Quanto alle operazioni finan-
ziarie, nel secondo trimestre 2026
Dexelance ha conclusoun aumen-
todicapitaledasomilionidieuro,
inlinea conlastrategia dicrescita
e con gli obiettivi perseguiti nella
Mid-Term Ambitionannunciataa
dicembre 2025. Nessuna nuova
acquisizione: «Quest’anno la
priorita & consolidare le nostre
aziende e mantenerelaposizione
in questo contesto difficile - con-
clude Sasso —. Mai contatti conti-
nuano sempre e nel 2027 potreb-
bero arrivare delle novita».
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L’obiettivo ¢ ambizioso: creare
una piattaforma globale che sia
punto di riferimento nella supply
chain dell’industria aerospazio e
difesa. Non male per un’azienda
che, appena 15 anni fa, fatturava
4 milionidi euro e che si prepara
achiudere il 2026 con ricavi per
80 milioni circa, grazie allo svi-
luppo organico dei proprio im-
pianti e grazie a una politica di
acquisizioni mirate che, proprio
in questi giorni, ha visto aggiun-
gersi una nuova realta al portafo-
glio del gruppo.

La bolognese Poggipolini —
specializzata nella progettazione
eproduzione di elementi difissag-
gio critici, componenti di precisio-
ne e soluzioni avanzate perisetto-
ri Aerospace&Difence — ha infatti
rilevatola societa californiana Sa-
turn Fasteners, con sede a Bur-
bank, nell’area di Los Angeles. Si
tratta della seconda operazione
negli Stati Uniti dove, nel 2024,
Poggipolini aveva acquisito la
Houston Precision Fasteners. «Le
duesocieta siintegrano e comple-
tano traloro, rafforzando I'offerta
del gruppo suun mercato strategi-
co come quello americano, che
concentra 1’80% della domanda
nell’Aerospazio», spiegail ceo Mi-
chele Poggipolini. «Questa opera-
zione rappresenta un ulteriore
passo nel percorso di crescita in-
ternazionale di Poggipolini e raf-
forzalanostra presenza in Califor-
nia, uno dei piti importanti ecosi-
stemiaerospazialial mondo», ag-
giunge.

Due aspettiin particolare carat-
terizzano I’acquisizione, annun-
ciatalo scorso171uglio e finalizza-
ta lunedi: «Si tratta di un’opera-
zione di naturaindustriale, ormai

una rarita in un settore in cui or-
mai i fondi sono protagonisti -
spiega il ceo —. Noi portiamo una
logica diinvestimento, con1’obiet-
tivo diaumentare la capacita pro-
duttiva diun’azienda storica ame-
ricana, per rispondere alla do-
manda elevata del settore».
L’operazione si inserisce nel
percorso disviluppo intrapreso 15
anni fa dall’azienda bolognese,
che fino al 2010 concentrava il9o%
del proprio business nella Formu-
la 1: «Dopo un periodo di difficolta,
abbiamo deciso di investire per
trasferire le nostre competenze
nel settore aeronautico — racconta
I'imprenditore —. Un settore molto
complesso, cherichiede, per com-
petere, massa critica, certificazio-
ni e competenze molto specifi-
che».Daquil’avvio di una strate-
gia di M&A, iniziata nel 2022 con

‘ Verso gli 80 milioni di
euro di ricavi nel 2026
Obiettivo creare una
piattaforma globale
per la filiera spaziale

l’acquisizione di Aviomec a Mor-
nago, grazie alla quale Poggipolini
e diventato fornitore di Leonardo
Elicotteri, seguita nel 2024 da
quella di Houston Precision Faste-
ners e dall’acquisizione dellamag-
gioranza di Aero Fasteners con se-
de aRothak, in India. Oggiil grup-
po generacircail 75% dei propri ri-
cavi all’estero e il 25% in Italia.
Mal’ltalia, conil nostro plant di
San Lazzaro di Savena, nel Bolo-
gnese, rimane strategica nello svi-
luppo dell’azienda che prevede
una crescita organica, guidata
proprio dall’impianto di Bologna,
€una crescita per acquisizioni, con
focus sui mercati europeo e nord
americano. «Siamo solo all’ini-
zio», assicura Poggipolini, riba-
dendol’obiettivo di dare vitaauna
piattaforma in grado di fornire ai
clienti tuttii «pezzi» dellafiliera di
cui hanno bisogno.
—Gi.M.
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Opere pubbliche, con I’Al
progetti piu sostenibili

Servizi di ingegneria

Forum a Courmayeur
di Tecnicaer Engineering
Inzani: «Serve efficienza»

Ilcostodiun’operapubblicanon puo
piu essere valutato solo sulla base
dell’investimentonecessarioarealiz-
zarla. Consumi energetici, manuten-
zione, gestione e capacita dirispon-
dereaibisogni futuri devono entrare
nellaprogettazione primadell’aper-
turadel cantiere, attraversounavalu-
tazione estesa all’intero ciclo di vita
dell’infrastruttura.

Questi i temi centrali del Forum
“Operepubblichestrategiche. Costru-
ire il futuro del Paese”, promosso da
Tecnicaer Engineering in collabora-
zione con Motore Sanita, in program-
ma I'11 settembre 2026 al Pavillon di
Skyway Monte Bianco,a Courmayeur.

Alconfronto-sileggeinunanota-
prenderanno parte rappresentantidi
Regioni,amministrazioni pubbliche,
mondoaccademicoeprincipalirealta
impegnatenella progettazioneenella
gestione delleinfrastrutture. Saranno
presentiesponentidiPiemonte, Lom-
bardia, Liguria, Valle I’Aosta e Sicilia,
insiemearappresentantidel Politec-
nicodiMilano, Infra.To,Cva, Sive Bdp.
11 Forum approfondira un modello
che superalapianificazione concen-
trataprevalentemente sucostie tempi
direalizzazione, introducendofindal-

leprimefasiprogettualilavalutazione
delle prestazioni future dell’opera.
Buildinginformationmodeling, intel-
ligenzaartificiale e sistemiavanzatidi
simulazione consentono oggi diela-
borare scenari di utilizzo, stimare i
fabbisognienergeticiegestionaliein-
dividuarele criticita prima chelescelte
progettuali diventino definitive.

«La qualita di un’opera pubblica
nonsimisurail giornodell'inaugura-
zione, manellasuacapacitadifunzio-
nareinmodo efficiente perisuccessi-
vi venti o trent’anni - afferma Fabio
Inzani, presidentediTecnicaer Engi-
neering -. Dobbiamo passare dal co-
stodi costruzioneal costo complessi-
vodelciclodivita. Oggiabbiamo stru-
menti che ci permettonodi simulare
consumi, utilizzo e fabbisogni gianel-
lafaseprogettuale ediintervenire sul-
le criticitaquando sonoancoramodi-
ficabili,nonquandol'operaegiastata
realizzata».Iltemariguardain parti-
colare ospedali, scuole, casermeein-
frastrutture pubbliche complesse,
dove le decisioni assunte durante la
progettazione producono effetti di
lungo periodosubilanci delleammi-
nistrazioni, consumienergeticie or-
ganizzazione dei servizi.

L’incontrodi Courmayeur mettera
quindiaconfrontoistituzioni,mondo
accademicoeprofessionistisullane-
cessitadiprogrammarefindall’origi-
ne quanto costerannole opere,come
funzioneranno e quali prestazionido-
vranno garantire nel tempo, per ri-
spondereai bisogni delle comunita.

—R.LT.
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